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Effizienz durch integrierte Objektinformationen und Ausschreibungen

Vier Firmen fiir die Vertriebsoptimierung

Aufder CRM-Expo, der wich-
tigsten deutschen Messe fiir
Kundenmanagement, haben
in Niirnberg, die Unterneh-
men DTAD, Ibau, Maihiro
und Paricon Products am An-
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Als Marktfiihrer auf den Ge-

Unsere Lésung i st auf Flexbilitt fir die Anbindung urterschiedicher Informaionsd enste
und nattlose htegraion in hr System ausgelegt.

CRM System

bieten offentliches Auftrags-
wesen, Bauinformationsdienst.
Datenqualititsmanagement

und Vertriebsprozesse struktu-
rieren DTAD, Ibau, Maihiro
und Paricon Products Informa-

fang Oktober ihre neue Li- | potmm A R r—
sung fiir die Bauwirtschaft —— tionen zu Objekten und Aus-
prisentiert. Objektinforma- i schreibungen, reichern sie an.
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onnen jetzt direkt in die Ver- aus unterschiedlichen Informa-
triebssysteme integriert wer- tionsquellen einen sogenann-
den, um den Vertrieb zu opti- ten Golden Record. Durch das
mieren. e N G Syt Sammeln aller verfiigbaren In-
formationen an einer zentralen
Die wirtschaftliche Situation Stelle und einen klar definier-
und der steigende Wettbe- o o ten. nachvollziechbaren Bear-
werbsdruck stellt Unterneh- T ol e ;E( beiitungsprozess ermoglicht die
men der Bau- und Wohnungs- = Losung mehr Effizienz und

wirtschaft vor wachsende He-
rausforderungen im Vertriebs- und Aus-
schreibungsprozess. Aufwendige Recher-
chen in verschiedenen elektronischen so-
wie Printmedien nehmen viel Zeit in An-
spruch und liefern nicht immer die ge-
wiinschten Ergebnisse. Die geografische
Ausweitung des Geschiifts. die tiefere Ab-
schopfung einer Region oder eines Spezi-
algebiets sind selten ohne erheblichen
Aufwand zu realisieren.

Die neue Losung ermdoglicht das direkte
Integrieren von Objektinformationen und
Ausschreibungen in bestehende oder
kiinftige Vertriebssysteme. Damit werden

Kosten fiir die manuelle Recherche in
Fachzeitschriften und Online-Plattformen
oder fiir den Abgleich von digitalen Da-
tenlieferungen signifikant reduziert.

DTAD

Der DTAD - Deutscher Auftragsdienst ist
nach eigenen Angaben Deutschlands
fuhrende Auftragsvermittiung. Seit
zehn Jahren vermittelt der DTAD Aus-
schreibungen der 6ffentlichen Hand
und private sowie gewerbliche Auftrage
an Unternehmen aller Branchen. Mit 40
Mitarbeitern werden jahrlich 450.000
Ausschreibungen recherchiert und ver-
mittelt.

Ibau

Ibau, der fiihrende Bauinformations-
dienst in Deutschland, beschdftigt an
den Firmenstandorten Mdunster und
Wiesbaden {iber 250 Mitarbeiter. Als In-
formationsmittler zwischen Auftragge-
bern und Auftragnehmern in der Bau-
wirtschaft informiert Ibau Baustoffher-
steller, Bauunternehmer und Handwer-
ker frihzeitig Gber geplante Bauvorha-
ben.

kiirzere Bearbeitungszeiten —
also mehr Geschiftserfolg bei geringeren
Kosten.
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Maihiro

Die Unternehmensberatung Maihiro mit
Standorten in Ismaning bei Miinchen
und Wien konzentriert sich auf die Ge-
staltung von Vertriebs-, Marketing- und
Serviceprozessen und beschaftigt ber
65 Mitarbeiter. Seine Kunden unter-
stitzt der CRM-Beratungsspezialist
durchgangig von der CRM-Strategie bis
zur Betriebsfihrung,

Paricon Products

Paricon Products fokussiert sich mit zirka
65 Mitarbeitern auf die Entwicklung
und Vermarktung von Produktldsungen
zur Optimierung von Unternehmens-
prozessen. Zu den Themenschwerpunk-
ten des Unternehmens gehoren Compli-
ance, Datenmanagement und Daten-
qualitat.



